BICMASA RNk PELLETU

Polski pellet

na wioskim rynku — jest potencjat

Wrzesniowe Il Forum Pelletu bedzie koncentrowac sie na temacie surowca do produkgji pelletu oraz
wspotpracy polskich operatorow z zagranicznymi odbiorcami produktu. Szczegdlnie interesujacy w tym
kontekscie jest chtonny rynek wtoski. Jak z perspektywy wtoskiego dystrybutora wyglada branza pelletu
i jakie mozliwosci stwarza dla polskich producentéw, w rozmowie z Jolanta Kamiriska opowiada Andrze;
Kostyk, dyrektor generalny Toscanapellet Poland.

Jak z pana perspektywy wyglada
wspétpraca na linii polski producent
— whoski dystrybutor?

Nasza firma ToscanaPellet oraz Pellet-
-Emilia, ktéra reprezentujemy, dziataja
na rynku wtoskim juz od ponad 10 lat.
Tym samym mamy spore doswiadcze-
nie w branzy. W tym okresie wzrost za-
réwno popyt na pellet na wtoskim ryn-
ku, jak i znaczaco zwiekszyly sie polskie
mozliwosci produkcyjne. Wiochy to kraj,
ktory ma ponad 40 proc. udziat w catosci
europejskiego obrotu pelletem — w kra-
ju zainstalowanych jest ponad 3,5 min
urzadzen grzewczych na pellet. Pellet,
oprécz - konsumpcji  indywidualnej,
w duzej mierze wykorzystuje sie np. w
piekarniach.

We Wioszech zuzycie pelletu stano-
wi ponad 8 proc. udziatu w catkowi-
tej « konsumpcji grzewczych nosni-
kéw energii typu metan, propan butan
i ropa. Pellet jest réwniez znacznie tan-
szym paliwem. Nasza grupa zakupowo-
-dystrybucyjna wypracowata przez te
10 lat sprawny system zamowien, od-
bioréw i dostaw oraz szereg procedur
majacych na celu ciggty rozwdj i zwiek-
szanie wolumenu zakupu pelletu i jego
sprzedazy. Musze tu zaznaczy¢, ze
klient wioski jest bardzo wymagajacy,
zaréwno jesli chodzi o parametry jako-
Sciowe, najlepiej potwierdzone certyfi-
katami, jak i kolor, sposéb pakowania
produktu i design worka. Szczegdlnie
dwa parametry s3 bardzo istotne dla
Wiochéw: kolor pelletu — ceniony jest
mozliwie najjasniejszy — oraz dtugosc
frakcji — nie dtuzsza niz 35 mm.

8 NR 6 (35) 2017  CZERWIEC 2017

Na przestrzeni tych 10 lat stale dazyli-

$my do odpowiedniej selekcji towaru
tak, aby sprosta¢ tym, niekiedy wygo-
rowanym, wymaganiom jakosciowym
i stworzy¢ odpowiednia palete produk-
téw dla klienta witoskiego. Obecnie ob-
stugujemy grupe siedmiu statych produ-
centdw polskich, od ktérych odbieramy
towar przez 12 miesiecy w roku. Nasza
sprzedaz produktu krajowego oscyluje

wokot 3-4 tys. ton miesiecznie, a liczymy

= na dalsze wzrosty.

- Jak duzy fragment rynku obstugu-

je ToscanaPellet w Polsce i we Wio-
szech?

Nasza grupa zakupowo-dystrybucyj-
na dziata wiasciwie na terenie catych
Wioch. Pellet sprzedajemy gtéwnie na
terenach na pdtnoc od linii Rzym — Pe-
scara, niestety, bardziej na potudnie
od tej linii wzgledy logistyczne i kosz-
ty transportu uniemozliwiajg zwieksze-
nie odbioréow. Najsilniej dziatamy w re-
gionach Toskanii oraz Emilii Romanii,
na co wskazujg zresztg nazwy naszych
firm. Duze odbiory posiadamy rowniez
w Lombardii, Piemoncie, Umbrii i La-
cjum. Obstugujemy okoto 350 duzych
firm dystrybucyjno-hurtowych na tere-
nie Wtoch. Dodatkowo posiadamy dwa
wiasne magazyny, majace zdolnosc
przechowania ponad 1 tys. ton towaru.
Jako dystrybutor posiadamy dwa wia-
sne certyfikaty jakosciowe pelletu: EN-
plus oraz DINplus, a nasze wiasne marki
pelletu s rozpoznawalne w wiekszosci
regiondw Wioch.

We Wioszech naszg firme reprezentuje
pieciu przedstawicieli handlowych, po-
szukujacych nowych kontaktéw oraz
dbajacych o statych, czesto wieloletnich
klientéw, a takze prezentujac nasze po-
szczegdlne marki.

Jezeli chodzi zas o producentéw pelletu,
to importujemy gtéwnie z Polski i tu na-
szym czotowym, dtugoletnim i spraw-
dzonym partnerem jest Tartak ,Olczyk'”.
Wspétpracujemy takze z producentami
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z potnocnej i potudniowo-zachodniej
Polski. Poza tym importujemy pellet tak-
ze z Chorwacji, Ukrainy i Kanady.

Dlaczego rynek wtoski interesuje
sie polskim pelletem? Kluczowa jest
cena, jakos¢ produktu czy warunki
wspotpracy?

Pierwszym powodem, dla ktérego rynek
wioski interesuje sie polskim pelletem,
jest niezaprzeczalnie jakos¢ produktu
i jej powtarzalno$¢. Wiosi majg dosc spe-
cyficzne wymagania dotyczace parame-
trow pelletu, nie zawsze odnoszace sie
idealnie do wymagan certyfikacyjnych.
Chodzi tutaj przede wszystkim o kolor
pelletu — argument typu ,nie kolorem
sie pali” traci swoja, skadinad logiczng,
moc w odniesieniu do Wtochéw. Tu to-
war musi by¢ jasny — wéwczas znajdzie
odbiorce. Drugim waznym parametrem
jest dtugos¢ frakcji — zadna nie moze
przekracza¢ 35 mm, gdyz powoduje to
awarie wioskich piecykdw, tzw. stuff (na-
sze popularne polskie ,kozy"). Oczywi-
$cie parametry takie, jak: kalorycznosc,
wilgotnos¢ i popidt sa rownie wazne.

PELLET

i Toczvy’

PARAMETRY TECHNICZNE:

- surowiec: 100% trociny iglaste

- Srednica: 6 mm

- wartos¢ opatowa: powyzej 18,3 MJ/kg
- wilgotnos¢: ok. 5%

- dtugosc: 3,15 mm

- zawartos¢ popiotu: ok. 0,3%

- gestos¢ nasypowa: 650 kg/m’_,

MOZLIWOSC
DOSTAWY

Polscy producenci stale daza do po-
lepszania jakosci poprzez udoskonala-
nie swojego parku maszynowego oraz
odpowiednia selekcje dostawcow tro-
ciny, czasem jednak, mimo bardzo do-
brych parametrow jakosciowych, pellet
pozostaje ciemny. ToscanaPellet ma to
szczescie, ze posiadajac swoj oddziat na
miejscu w Polsce, moze stale sprawdzac
i kontrolowac jakos¢ produktu, co daje
niemal gwarancje tego, ze towar bedzie
taki, jaki zamowilismy.

Druga wazna rzecz to logistyka. Polskie
firmy transportowe sg najlepsze w Euro-
pie. Czas dostarczenia towaru do klienta
od zamowienia wynosi ok. czterech dni.
Tymi dwoma waznymi zagadnieniami,
i nie tylko, zajmuje sie wiasnie w gtow-
nej mierze polski oddziat Toscanapellet
Poland, ktérym zarzadzam.

Jezeli chodzi o cene i warunki wspotpra-
cy, to ustala sie je z kazdym producen-
tem indywidualnie, w zaleznosci od ja-
kosci jego produktu. Wioch to trudny
i bardzo wymagajacy klient, jednakze
polscy producenci sg w stanie sprostac
tym wymaganiom i dzieki temu nasza

firma sprzedaje na rynku wioskim takie
ilosci polskiego produktu. Sprzedajemy
praktycznie przez caty rok i wydaje nam
sie, ze to czyni z nas partnera godnego
wspotpracy zaréwno dla producentow,
jak i odbiorcow.

ToscanaPellet jest partnerem Il Fo-
rum Pelletu. Co skionito firme do
udziatu w wydarzeniu? Czy uwaza
pan, ze tego typu spotkanie moze
ulatwic firmie prace z nowymi opera-
torami na polskim rynku?
Oczywiscie, kazda promocja naszej fir-
my jest wazna, réwniez i Il Forum Pelle-
tu, w ktorym bedziemy partycypowac
po raz pierwszy. Wazne jest zebranie
w jednym miejscu producentéw i dys-
trybutoréw, technologdéw i managerow
produktu, porozmawianie o produkcji
pelletu, jego jakosci, nowinkach tech-
nicznych, nowatorskich rozwigzaniach
linii produkcyjnych itp. Mamy nadzie-
je wymieni¢ sie uwagami i rozwigzac
problematyczne zagadnienia. Wszystko
po to, aby zwiekszy¢ wolumen odbioru
produktéw z Polski. «

434 TARTAK oLcZYK’

Ludwik Olczyk
Swidno 1, 29-105 Krasocin
+48 41 39 17 332, biuro@tartakolczyk.com.pl

Tartak, OLCZYK" od szeregu lat nalezy do najszybciej rozwijajacych sie zaktaddéw w bran-
zy drzewnej w Polsce. Jest niekwestionowanym liderem w produkgji tarcicy, wiezby da-
chowej orazinnych wyrobéw z drewna sosnowego, takich jak pale winogronowe, palisa-
da toczona i granulat drzewny (pellet).

Blisko 35-letnie doswiadczenie w przecieraniu drewna oraz przemyslane inwestycje
pozwalaja zrealizowac praktycznie kazde zlecenie wedtug potrzeb i wymagan klienta.
Szczegolny nacisk kladziemy na indywidualne podejscie do kazdego klienta, co pozwala
nam wyjs¢ naprzeciw jego potrzebom i wymaganiom. Dla nas najwazniejsze jest zado-
wolenie klienta wynikajace z profesjonalnej obstugi oraz oferowanie ustug na miare po-
trzeb. Dziekujemy wszystkim obecnym i przysztym klientom Tartaku ,OLCZYK" za zaufa-
nie jakim nas obdarzyliscie!

PELLET, OLCZYK”
sprzedawany jest takze
w BIG-BAG'ach
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